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מ וחברות המוחזקות על ידה "בעגוטוומהווה הצגה כללית ותמציתית בלבד של עיקרי הפעילות של , אינו כולל את כל המידע, המידע הכלול במצגת זו אינו מקיף
.תמציתי ומקדמי, הוא נמסר רק לצורך מתן מידע כללי, ועסקיה"( החברה: "להלן)

.www.magna.isa.gov.ilהמידע הכלול במצגת זו אינו מהווה תחליף לעיון במידע על החברה ועל עסקיה הכלול בדוחותיה כפי שפורסמו באתר 

או  /הערכות ומידע אחר הנוגע לאירועים עתידיים ו, אומדנים, תחזיות,(1968-ח"התשכ, כהגדרתו בחוק ניירות ערך)המצגת המצורפת כוללת מידע צופה פני עתיד 
, המידע עשוי שלא להתממש. לא ניתנת כל הצהרה או התחייבות בנוגע להתממשות או לסבירות של תחזיות כלשהן בנוגע לסיכויי החברה בעתיד. לעניינים עתידיים

.או עשוי להיות מושפע מגורמים שלא ניתן להעריכם מראש, או עשוי להיראות באופן שונה מן הצפוי, כולו או מקצתו

.המצגת המצורפת אינה מהווה הצעה לרכישת ניירות הערך של החברה או הזמנה לקבלת הצעות כאמור

,  המידע הנמסר במצגת אינו בסיס לקבלת החלטת השקעה כלשהי. מצגת זו וכל דבר הכלול בה אינם בסיס לכל חוזה או התחייבות ואין להסתמך עליהם בהקשר כזה
.ואינו תחליף לשיקול דעתו של משקיע פוטנציאלי, ואינו המלצה או דעה

כל סימני המסחר המוזכרים במצגת זו הם רכוש בעליהם ומשמשים  , או סימני מסחר שלחברה יש זכויות להשתמש בהם/למעט סימני מסחר שבבעלות החברה ו
.במצגת זו למטרה היחידה של הבנת ההקשר

.  כתבו הפניה בדוחות הכספיים של החברה לגבי מצבה הכלכלי, החשבונאים של החברההשמבקרי, יש לשים לב

Disclaimer
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?מי אנחנו–GoToקבוצת 
. חלוצה עולמית בתחום התחבורה האלטרנטיבית, GoToאנו קבוצת , נעים מאוד

לקצה לניהול צי רכב -מערכת מקצה,ייחודיתCAAS(car as a service )בליבת הקבוצה פלטפורמת 
.  חיוב אוטומטי ובקרת תפעול, תמחור דינמי, פתיחה ונעילה דיגיטלית, איתור וזיהוי רכב: אלטרנטיבי

ללא בעלות וללא עלויות קבועות לכל תקופה שיבחר  , הלקוח מקבל נגישות מלאה לרכב לפי שימוש
.  מכמה דקות ועד כמה שנים

:  שלושה מגזרי פעילות•
אשר בו אנו מפעילים מגוון שירותי  ,  השוק מקומי, בשוק הליבהCAASפעילות: מגזר ישראל•

פעילות  , פתרונות ניידות לארגונים, שיתוף רכב פרטי לצרכן הפרטי: תחבורה אלטרנטיביים כמו
.פעילות רכב כמנוי ושירות ליסינג לעסקים, אוטותל

.EMMYשיתוף קטנועים חשמליים בגרמניה : מגזר גרמניה•

מודל  אשר מפעילהTRINITYחברתהחברה ופעילות שלהטכנולוגיתהזרוע: מגזר טכנולוגיה•
TTS מבוססAIהממיר תוכן כתוב לשמע במיליוני אתרים ברחבי העולם .



נתונים מאוחדים 

המשך צמיחה בכל החזיתות< GoToקבוצת 

הכנסות

₪34.7M
צמיחה מול רבעון   66% ↑

מקביל אשתקד

EBITDA

₪4.6M
צמיחה מול רבעון   60% ↑

מקביל אשתקד

רווח תפעולי

₪1M
₪  473Kלעומת הפסד של 

ברבעון המקביל

מפעילות שוטפתתזרים מזומנים

₪2.3M
לעומת תזרים שלילי של  

490K  ₪ברבעון הקודם

37.2, הכנסות

55.9, הכנסות

H1 2025

H1 2026

, החברה מצליחה לשבור את שיא ההכנסות לעמוד בקצב הצמיחה כפי שנתנה בתחילת השנה
2026אפריל -למרות המלחמה בחודש מרץ

. יותר רווח< יותר הכנסות < יותר עסקאות -מעבר לצמיחה רווחית ,פיתולהחברה בנקודת 

גולמירווח

₪12M
צמיחה מול רבעון מקביל   65% ↑

אשתקד

EBITDA, 1.3

EBITDA, 7.1

H1 2025

H1 2026

:נתונים לרבעון שני

50% 464%



,  רבעון רביעי ברציפות של צמיחה: מגזר ישראל
.  שיא בהכנסות

.  לצמוחממשיך , ישראל, GoToשוק הליבה של 
,אשתקדשיא הכנסות וצמיחה אל מול הרבעון המקביל מגזר הפעילות הציג, למרות המלחמה בתחילת אפריל

:CAASהפעילות מכילה חמישה שירותי 

GoToשירות שיתוף הרכבים ➢

אוטתלשירות שיתוף הרכבים ➢

GoToשל דיגיטלישירות השכרת הרכבים ➢

Colmobil:אשר תמותג מחדש תחת השםכלמובילהמשותפת עם חברת הליסינגמישפעילות ➢ Go 

.חותמת איכות וחיזוק משמעותי לפעילותהמהווה

GoToפעילות הליסינג לעסקיים ➢ Lease



מגזר ישראל

CAASהשוק הליבה מוכיח את יעילות פעילות :ישראלמגזר 

הכנסות

₪20.1M
צמיחה מול רבעון   45% ↑

מקביל אשתקד

EBITDA

₪4.5M
ללא שינוי

מגזררווח

₪1.6M
ברבעון המקביל2.3לעומת 

גולמירווח

₪5.7M
27.5%שיעור רווח גולמי 

24.6, הכנסות 28.1, הכנסות

39.7, הכנסות

0

20

40

60

הכנסות
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, החברה מצליחה לשבור את שיא ההכנסות לעמוד בקצב הצמיחה כפי שנתנה בתחילת השנה
2026אפריל -למרות המלחמה בחודש מרץ :מחציתהחברה מציגה צמיחה קבועה בכל CAASמאז השקת שירות ה 

EBITDA, 7.7 EBITDA, 7.5

EBITDA, 10.8
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:שנילרבעוןנתונים 



מגזר ישראל

פעילות הליסינג מייצרת צבר הכנסות חתום ונראות קדימה

₪11.50

₪18.00

₪27.20
₪29.90

₪32.5

₪0
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₪35

צבר הכנסות

Q2 2025 Q32025 Q42025 Q12026 Q22026

, החברה מצליחה לשבור את שיא ההכנסות לעמוד בקצב הצמיחה כפי שנתנה בתחילת השנה
2026אפריל -למרות המלחמה בחודש מרץ :  חודשים12מיליון שקל תוך 20מעל , מדי רבעון בצבר ההזמנות החתומות של החברהצמיחה 

צבר הזמנות 

₪32.5M
סך ההזמנות החתומות

צמיחה 

185%
חודשים12-צמיחה ב ↑

מ"מח

חודשים14
לצבר ההזמנות 

:הכנסות הליסינג

₪7.2M
Q1מול 35%צמיחה של 

185% במיליוני שקלים

:נתונים לרבעון שני



From: מגזר גרמניה Burn to Earn

קטנועים4,000שלשיתוףשירותהמפעיל,EMMYהמותגתחתמתנהלתבגרמניההקבוצהפעילות➢
.והמבורגמינכן,ברליןבעריםדקותלפישימושבמודלחשמליים

.והקיץהאביבבחודשימתרכזהביקושרובשבו,עונתיותעתירשירותזהו➢
הדוקהעלויותמשמעתעללשמירהבמקבילוזאת,לצמוחהפעילותחזרההאביבלעונתהכניסהעם➢

.לרווחיותחדולמעבר
נרשםולצדו,אשתקדהמקביללרבעוןדומההכנסותמחזורעלהחברהשמרה,היורושערהיחלשותחרף➢

.רזהתפעולילמודלוהמעברההתייעלותתהליךשלישירהתוצאה–ברווחיותדרמטישיפור
חבילותבאמצעותללקוחהערךהצעתאתלחזקובמקבילהעלויותמבנהאתלהדקממשיכההחברה➢

.חדשותמוצר
השנהסוףעדהחברהולהערכת,הקטנועיםשלהעסקהעלויותלשיפורתהליךהליסינגחברותמולמתנהל➢

.בגינםהחובהיקףויקטןהתשלוםתנאיישופרו



מגזר גרמניה

החברהשלהשינוייכולתהוכחת: יהגרמנמגזר 

→

EBITDA

₪2.2M
ברבעון המקביל₪ 1.9M-משיפור

גולמירווח

₪3.1M
47%שלמרווח

הכנסות

₪6.5M
זהה  מול רבעון מקביל

H1 2026

במחציתנקירווח 

₪0.1M
H1 2025

במחציתנקי הפסד
-₪0.8M

:נתונים לרבעון שני



Trinity Audio חברה בת שלGoTo וממשיכה להרחיב את טווח ההגעה שלה למאות אלפי  טקסט לאודיו מתמחה בטכנולוגיית המרת
.אתרים ברחבי העולם

, המשלבים סיכום תוכן ומוזיקת רקע, חדשניים המבוססים על בינה מלאכותיתפודקאסטיםהחברה מתמקדת בפיתוח פתרונות 
.וממצבים אותה כמובילת שוק

החברה חתמה לאחרונה הסכמי פרסום אסטרטגים עם קבוצות המדיה הגדולות בעולם כמו 
PMCועוד.

Trinityמגזר הטכנולוגיה  Audio–בצמיחה חדה וקבועה



מגזר טכנולוגיה

לא עוצרAI-שוק המגזר הטכנולוגיה

1.10 1.00 1.20

2.10
1.67

2.49

Q1 Q2 Q3 Q4

(יםבמיליוני דולר)השוואה שנה מול שנה , הכנסות לרבעון

EBITDA

₪0.23M
↑חיובי 

שוטףתזרים

₪1.3M
↑חיובי

גולמירווח

₪3.6M
49%שלמרווח

הכנסות

₪7.3M
↑ לעומת הרבעון   61%

המקביל אשתקד

, החברה מצליחה לשבור את שיא ההכנסות לעמוד בקצב הצמיחה כפי שנתנה בתחילת השנה
:צמיחה חדה מדי רבעון בסך ההכנסות של החברה2026אפריל -למרות המלחמה בחודש מרץ

2025
2026

:נתונים לרבעון שני



H2 Outlook
? מה מחכה לנו



<השוק בעיצומה של מהפכה 
.  מבעלות לשימוש

.  אמיתיתשוק הרכב בישראל עובר מהפכה➢
.שימושעוברים לשלם על רכב על בסיס פרטיים לקוחות ויותר ויותר עסקים ➢
חלק גדול מהם , עולים כל שנה בישראל על הכביש* אלף רכבים300מעל ➢

**.  בעסקאות אלטרנטיביות לבעלות
➢GoTo 20-בכהיא שחקן משבש שלוקח נתח הולך וגדל משוק שמוערך

.***בשנה₪ מיליארד 
מוכיח את עצמו רבעון אחרי  CAASבאמצעות שירות ה GoToהבידול של ➢

. רבעון

2026בחציון ראשון המסירתלפי מספר -הערכה בלבד * 
 **https://www.calcalist.co.il/local_news/car/article/bjt17bddll

הערכה בלבד לפי מחזור החברות המדווחות בשוק לפי נתח השוק שלהם*** 



מתחזקיםצמיחהומנועי ,ענקשוק ,מוכחדלמו
יחדורווחיותצמיחה:התוצאה

•GoToהמודלעםנכנסתCAAS שעובר לשוקשלההמוכח
שלה הליבהבפעילותאורגניתצמיחהממנוומניבהמהפכה 
.בישראל

עלייהמניעכלמובילעםבמיוחדהמוצלחהפעולהשיתוף•
.וממנובהכנסותהציבניצולת

אתגםשמאפשרמתמשךתפעוליתהתייעלותתהליךלצדזאת •
.בשאר השירותיםהציהרחבת

המימוןעלויותאתשמוזילהיורדתריביתסביבתתמיכתב•
הגורמיםכללתמונהמצטרפיםחדשיםצמיחהכשמנועי•

.כיווןלאותויחדפועלים

יחדגםורווחיותצמיחה:התוצאה
זושלזוחשבוןעללא



תחזית

EBITDA₪ מיליון 16, ₪יוןמיל132של הכנסות: 2026תחזית

90

105

132

2024 2025 (תחזית)2026

: על מנת להגיע ליעדמפתחהנחות

ישראל
ספרתית יציבה-דואורגניתצמיחה, בההלישוק

גרמניה
,  עוד רבעון בעונת השיא

ומעבר לרווחיותהתייעלותהמשךיחד עם 

טריניטי
מציגה צמיחה חזקה ומנוף תפעולי

CAAS
החברה הצומחת בענף: הוכחת יכולת

.לתוצאותערובהאינה. הנהלההערכותמבוססתתחזית
.אשר מוצגת כמאוחדת בכלל התקופותטריניטיחברתפעילותלרבות *

. במיליוני שקליםהכנסות **



GoTo Global KPIs



נספח

Q2 2026מלאותפיננסיותטבלאות
שינוי Q2 2025 Q1 2026 Q2 2026* מדד

66% 21M 21.2M 34.7M מאוחדותהכנסות

65% 13.7M 16.9M 22.6M שירותיםעלות

69% 7.1M 4.3M 12M גולמירווח

58% 1.2M 0.9M 1.9M פ"מוהוצאות

58% 1.9M 1.7M 2.9M ושיווקמכירותהוצאות

31% 4.8M 3.7M 6.3M וכלליותהנהלההוצאות

300% (0.5M) (1.7M) 1M תפעולי(דהפס)רווח 

46% (1.3M) (2.6M) (1.9M) נטומימוןוצאותה

50% (1.8M) (4.3M) (0.9M) מפעילות נמשכתנקיהפסד

חיובי 2.8M 2.6M 4.6M EBITDAמאוחד**

חיובי 2.6M (0.4M) 2.3M תזרים מזומנים מפעילות שוטפת

חיובי 4.4M 6.3M 3.3M EBITDA ישראל

1000%~ 2.6M 19.7M 31M חציון-הון עצמי

*Q2 2026 – אודיוטרינטילאחר איחוד עם מספרי חברת הבת

**Non GAAP





שמתחזקת רבעון אחר רבעוןחורווצמיחהתמגמ

CAAS ,אלא מגמה  פעמי -אינה אירוע חדהצמיחה . ממשיך להוכיח את עצמו רבעון אחר רבעון, המוצר שפיתחנו
. בצל מלחמהגם , בהמשך ישיר למגמת הרבעונים שקדמו לו, צמיחה רבעון מול רבעון63%, וחזרתיתעקבית 

.וזו העדות החזקה ביותר לעומק הביקוש ולאיכות המוצר, הלקוחות שלנו בוחרים בנו שוב ושוב

,  טרינטיאיחוד הדוחות עם , שיפור מתמשך בביצועים התפעוליים: מיקוד העסקי שלנומוכיח את ההרבעון הנוכחי 
וגיוס  , ₪מיליון 13-מחיקת הלוואת הבעלים במלטה שהגדילה את ההון העצמי בכ, פתיחת עונת הפעילות בגרמניה

ומפנים אותנו במלוא הקצב לצמיחה  מייצבים את החברה , כל אלה ועוד מחזקים את המאזן. המוצלחההון 
.ולרווחיות

כחברה שיודעת לאן  , אנחנו ממשיכים במסע הזה בכל הכוח. שלה היא הסיפורוהחזרתיות, המגמה ברורה
.בעלי המניות, ללקוחות שלנו ולכם—היא הולכת ויודעת לייצר ערך 

_______________

_______________



Thanks
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